WE WANT YOU

KUNDEN-MANAGER
MIT TECHNISCHEN TATIGKEITEN

FULLTIME IN DER REGION MUNCHEN/NURNBERG/STUTTGART/SALZBURG

Im Wort Atmosphdre steckt griechisch ,atmés (atudg)“ fur Deutsch Dampf, Dunst oder Hauch. Was man langldufig als
gesamtheitlichen Eindruck von Rdumlichkeit versteht, schldgt die Briicke zur Nase somit schon im Wortstamm. Vom
Wortstamm zum Hirnstamm ist der Weg dann nur noch ein Atemzug um Assoziationen zu wecken. Und diese sollten
durchwegs positiv sein — mit Hilfe des richtigen Dufts. Eine Osterreichische Firma, die sich auf diese Dufterlebnisse
spezialisiert hat, ist AROMEA Airdesign mit Sitz in Kdrnten. Hier fiihren die Geschdftsfihrer Peter Wieser und Franz
Planegger die Duftregie — mittlerweile erfolgreich fir Gber 1.500 Kunden im In- und Ausland. AROMEA AIRDESIGN
leistet in der Anwendung Pionierarbeit — mit zwei Duftsdulen und eindrucksvollen Argumenten: Riickstandsfreie
Verdampfung, hygienische und sichere Arbeitsweise, Duftpower und einfache Bedienung treffen auf hochwertige
Duftessenzen.

SIE SIND FUR FOLGENDE - Akquise von neuen Kunden via Telefon, Internet, persoénliche Besuche
AUFGABEN ZUSTANDIG: sowie nachhaltiger Einsatz zur Generierung neuer Verkaufschancen

methodisches Qualifizieren, Aufsetzen und Pflege eines
klar definierten Verkaufstrichters

strategische Abarbeitung von potentiellen Kunden
zur Generierung von Neugeschdft

dauerhaft intensive Marktbearbeitung in einem transaktionsbasierten,
aber dennoch beratenden Vertriebsumfeld mit Schwerpunkt auf diverse
Touchpoints wie u. a. abgehende Telefonate, E-Mails und Social Selling

Erbringen von Hdchstleistungen, auch lber regelmalkig
gestellte Verkaufsziele hinaus - mit klarem Schwerpunkt
auf konsequente Umsetzung bewdhrter Vertriebsmethoden

Verdnderungskompetenz, Organisationstalent, optimistische
Grundhaltung und Offenheit fiir Hinweise und konstruktive Kritik

hohe Leistungsbereitschaft (unbedingter Wille, ein Ergebnis zu erreichen),
jedoch mit ausgeprdgtem Teamgeist

stetige Aktualisierung von Wissen uber Produkte und Anwendung
zur optimalen Beratung von Kunden im Hinblick auf Einsatzmdglichkeiten
in dem jeweiligen Geschdftsumfeld

Reisen zu Kundenstandorten, um Duftsysteme zu installieren, zu warten,
sowie die Einstellung der Gerdte zusammen mit dem Kunden abzustimmen

Follow-up mit Kunden vor und nach Servicearbeiten

Schnittstelle mit den Mitarbeitern der Kundenbetreuung,
um bei Bedarf den Versand von Ersatzgerdten zu koordinieren

Durchflihrung einer Bestandsaufnahme vor Ort und
Spezifizierung der Ausriistung gemdR den Arbeitsanweisungen

Vorbereitung, Ausfiillen und Einreichen aller technischer Unterlagen
gemdfk den Unternehmensrichtlinien

Erledigen Sie die Aufgaben gemdR den Installations- und Servicepldnen

AROMEA

AIRDESIGN




IHR PROFIL:

mehr als 3 Jahre AuRendienst-Erfahrung

Vertriebserfolge, vorzugsweise im B2B-Vertrieb von Produkten oder Dienstleistungen
Kenntnis des beratenden/wertbasierten Vertriebsansatzes

CRM-Erfahrung

Abgeschlossene Hochschule oder einschlédgige Vertriebserfahrung

selbstdndige Arbeitsweise (minimaler Betreuungsbedarf durch Vorgesetzten),
proaktives Handeln und Selbstmotivationsféhigkeit (persoénliche Entwicklung
und Aufstieg werden selbstdndig vorangetrieben)

Beherrschen der deutschen Sprache in Wort und Schrift auf muttersprachlichem Niveau
Gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift

Selbststarter, der in der Lage ist, gut mit wechselnden Prioritdten zu arbeiten

AUSSERDEM:

Sehr hdufiges Reisen erforderlich
Filhrerschein B erforderlich
Ausgezeichnete Fdhigkeiten zur Fehlersuche und Diagnose

In der Lage, Baupléne und Blaupausen zu lesen und zu interpretieren

AROMEA
DUFTMARKETING
BIETET IHNEN:

Grundgehalt plus ein attraktiver Provisionsplan

« Laptop und Handy

Firmenwagen
AuRendienstarbeit, mit Stiitzpunkt autonom von zu Hause (Homeoffice)

Tatigkeit in einem abwechslungsreichen und schnelllebigen Arbeitsumfeld

TATIGKEITSBEGINN
AB SOFORT

BEWERBUNGEN AN: INFO@AROMEA.EU
WWW.AROMEA.EU
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